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Status-iznajdlji

Branko Culig, direktor Statusa

etliSka druzba Status je nekaj
posebnega. Zaposluje le 15
ljudi, vendar pa se na lestvici
najvecjih izvoznikov, ki jih ob-
javlja revija Gospodarski vest-
nik, redno uvri¢a med 180. in 250. mestom,
med belokranjskimi izvozniki pa dosega Sesto
mesto. Pri tem je treba dodati, da deluje Sele Ce-
trto leto, njen kapital pa znasa 105 milijonov to-
larjev.
V ¢em je skrivnost njenega uspeha?

Uporabni izdelki

V prvi vrsti je pomembna Ze sama izbira
njene dejavnosti. Proizvaja izdelke, ki so na-
menijeni hisi in gospodinjstvu kot pripomoc-
ki za delo in bolj$i izkoristek prostora, skratka
izdelke za Siroki trg. Izdelujejo rezalnike in lu-

$¢ilnike za Cesen, pokrovke za pecenje in ku-
hanje, razli¢ne obesalnike za na vrata, stoja-
la in police za kopalnice in prho, ki jih je mo-
goCe pritrditi brez vijakov, in $e veliko praktic-
nih pripomockov za dom.

Lastna pamet

Po besedah direktorja Branka Culiga pro-
izvajajo izkljucno izdelke, ki jih razvijejo in do-
delajo sami, zveine pa jih tudi patentno in ob-
likovno zai¢itijo. Temu je prilagojena tudi se-
stava zaposlenih: trije delajo v razvoju, sedem
jih dela v montazi in kontroli, pet pa v admi-
nistraciji in tehnologiji. Veliko dela poleg te-
ga zanje opravijo kooperanti - za njih dela pri-
bliZno sto ljudi.

Previdno
uvajanje novih izdelkov

V Statusu se nenehno trudijo, da bi trgu
ponudili dovolj novih izdelkov, pri tem pa se
ne zaletavajo. Najprej naredijo nacrt in proto-
tip izdelka, ki ga potem tudi ponudijo trgu. Ce
se ta nanj odzove pozitivno, izdelajo poskusna
orodja in z njihovo pomocjo izdelajo in poslje-
jo na trg poskusno koli¢ino. Ce se izdelki ne
prodajajo zadovoljivo, projekt ustavijo. Ce pa
je prodaja dobra, vlagajo v orodja, kupijo re-
produkcijski material, poiscejo ustrezne koope-
rante in zastavijo proizvodnjo. Dele, podsklo-
pe oziroma izdelke, ki jih dobijo od kooperan-
tov, v lastni montazi in kontroli pregledajo, in
¢e ustrezajo vsem zahtevam, jih posiljajo na
trg. Njihov najvecji kooperant je druzba Grand
iz Crnomlja.

[zdelke razvijajo tudi s pomocjo kupcev,
hkrati pa nenehno poslusajo utrip trga in sprem-
liajo njegove potrebe. “Obiskujemo svetovne raz-
stave, na katere gremo z izdelanimi idejami v gla-
vi. Ce ne najdemo podobnega izdelka, vemo, da
smo na pravi poti,” razlaga Branko Culig.

Dve druzbi
za prodajo

“Prodaja nasih
izdelkov je organizira-
na prek dveh popolno-
ma samostojnih druzb,
v katerih sicer imamo
lastniski delez, vendar
delajo v svojem imenu
in za svoj racun, proda-
jajo pa samo nase |-
izdelke,” razlaga Bran- S

vi veliki malcek Eﬂﬂ]ﬂlﬂ

ko Culig.

V drzave Evrop-
ske unije in druge zahodne drzave prodaja nem-
§ka druzba EPM Limburg, v Sloveniji pa proda-
ja njihove izdelke druzba Direkt iz Metlike, ki
razvija lastno prodajno omreZje v Sloveniji in na
vzhodnih trgih. Lastnega prodajnega omrezja pa
druzba Status nima.

“Nasi izdelki se prodajajo tudi na komerci-
alnih televizijah po svetu, kot so HOT, QVC
Amerika, QVC Evropa ali Teleshop,” razlaga
Branko Culig.

Najboljsa sta
pokrovka in rezalnik

V Statusu so Se zlasti ponosni na dva svoja
izdelka. Prvi je pokrovka za pecenie, ki prepre-
éuje, da bi mast prsila po Stedilniku, hkrati pa
skrajSa Cas peCenja za 30 odstotkov. V letih od
1995 do 1998 so jih v svetu prodali poldrugi
milijon kosov. :

Podoben prodajni uspeh pricakujejo tudi pri
rezalniku za ¢esen, ki so je razvili in prijavili pa-
tent zanj pred kratkim in ki je prvi take vrste na
svetu. Njegova odlika je, da reze Cesen na drob-
ne dele, uporablja pa se in deluje podobno kot
mlin¢ek za poper. Rezalnik za ¢esen trenutno
preZivlja preskusno prodajo, v zadnjih sedmih
mesecih pa so ga prodali 200 tisoc kosov.

V Statusu so z dosezenimi poslovnimi rezul-
tati zelo zadovoljni. Celotni promet njihove dru- |
7be se v povpredju giblje pri okoli Sestih milijo-
nih nemékih mark, v celoti pa ga ustvarijo v tu- |
jini. Tako so v prvem letu (leta 1995) ustvarili za
fest milijonov mark prometa, leto kasneje rekor-
dnih devet milijonov, zadnji dve leti pa 6,5 mi-
lijona. V tem obdobju so v primerjavi s sku-
pnim prometom ustvarili od dva do tri odstotke
Cistega dobicka. Stopnija obraCanja zalog pa je pri-
blizno sedem. '

Letos v Statusu predvidevajo, da bodo v |
tujini prodali za sedem milijonov mark izdelkov |
v tujini, 0,2 milijona pa doma.

Trdno nalastnih nogah

“Od ustanovitve druzbe ne poznamo blo-
kade ziro rac¢una niti ve¢jih financ¢nih pretre-
sov,” razlaga Branko Culig. Gospodarijo v
okviru svojih zmoZnosti, zelo dobro pa sode-
lujejo z bankama, ki sta na njihovem obmoc¢-
ju - z SKB banko in Dolenjsko banko. Banc-
na sredstva pa jim pridejo prav pri kratkoroc¢-
nih naloZbah v orodja in reprodukcijski ma
terial. .




